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CURSO: PLANEJAMENTO DA CONTRATACAO: DO ETP A PESQUISA DE PRECOS, COM
ELABORACAO PRATICA DO MAPA DE RISCOS.

Exercicios Complémentares, Planilha Modelo de Gestédo de Riscos. Médulos do Compras.gov.br

OBJETIVOS:

Ao final do curso o participante sera capaz de:

Compreender as exigéncias legais, no que tange a fase preparatoria.

Saber avaliar os principais riscos existentes nas contratacdes, bem como criar estratégias de mitigacéo desses riscos.

Conhecer os principais acordéos dos Tribunais de Contas acerca de pesquisa de pregos e planejamento da contratacao.

Elaborar documentos preparatérios que realmente facilitem o entendimento por parte dos licitantes, bem como que esteja aderente a legislagao
e as melhores praticas.

Decidir o que é realmente importante de ser exigido na contratagao, privilegiando a eficiéncia e a seguranga juridica.

APRESENTACAO:

Toda boa contratagdo gira em torno de um planejamento adequado. Uma etapa preparatéria bem executada aumenta sobremaneira a chance
de que a contratacdo gere bons resultados para o contratante, além de gerar confianga no mercado, o que acaba levando a reducéo de precos.
As exigéncias devem ser muito bem avaliadas, de forma a atrair os melhores fornecedores e ainda preservar os principios da razoabilidade,
competitividade e eficiéncia, dentre outros.

Entender como funciona o mercado e quais as melhores solu¢des disponiveis ndo é tarefa trivial. O ciclo de vida do objeto deve ser levado em
consideragdo, se possivel acompanhado de céalculos bem descritos e embasados. Instrumentos de medicdo de resultados devem ser bem
elaborados, de modo a serem efetivos em sua misséo: a de estimular a qualidade na execug¢do do objeto. Esses conceitos, acompanhados de
muitos outros, serdo objeto de nosso curso. O foco sera a pratica, a realidade que se apresenta perante 0s agentes que atuam com
contratagdes nas empresas publicas e sociedades de economia mista.

QUEM DEVE PARTICIPAR DO CURSO?

Servidores publicos que trabalhem nas areas de compras, Membros de comissfes de licitagdo, pregoeiros, Membros da comissdo de
planejamento de compras, Gestores e Fiscais de Contratos, assessores juridicos, procuradores, bem como profissionais envolvidos direta ou
indiretamente nos procedimentos de licitacdo e contratos da Administracéo Publica e demais interessados no assunto.

QUAL O CONTEUDO COMPLETO DO CURSO?

| - ESTUDO TECNICO PRELIMINAR

* Conceitos e principios béasicos de planejamento ¢ Elementos necessarios no Documento de Formalizagdo da Demanda ¢ Qual o perfil ideal
dos membros da equipe de planejamento da contratacdo? « Quem é o responsavel pela definicdo do objeto? ¢ Qual o papel da equipe de
planejamento da contratacdo? ¢ A importancia de trabalhar com cronogramas e definicdo de responsabilidades durante a fase preparatéria *
Quais técnicas utilizar na hora de fazer o levantamento das necessidades? ¢ Requisitos do ETP

Il - TERMO DE REFERENCIA

 Cuidados importantes no momento de definir o objeto « Necessidade de vistoria « Condiges de garantia ¢ Divisdo em lotes ou grupos ¢ Ciclo
de vida do objeto ¢ Indicac@o de marcas ¢ Exigéncia de certificacdes ¢ Exigéncia de amostra ou POC ¢ Paradoxo lucro-incompeténcia ¢
Cuidados especiais na hora de elaborar o IMR

Il — MAPA DE RISCOS
* O basico do gerenciamento de riscos conforme a Norma I1SO 31000/2018 - Identificagéo de riscos nas contratagdes ¢ Avaliacdo de riscos ¢
Tratamento e monitoramento dos riscos *« Modelo de mapa de riscos

IV — PESQUISA DE PRECOS

» Fundamentacao legal da pesquisa de precos ¢ Diferenca entre pesquisa de pregos e pesquisa de mercado « Como a inflagdo impacta na
pesquisa de precos « Como o mercado se comporta em diferentes cenarios ¢ Principais erros na realizacéo da Pesquisa de Precos °
Jurisprudéncia consolidada do TCU sobre pesquisa de precos ¢ Valor estimado e pregco méaximo da licitagdo « Cuidados com o Or¢camento
sigiloso « Ferramentas de pesquisa de precos também podem ser utilizadas no processo de negociagédo

V — METODOLOGIA
Aulas expositivas, com explanagdo sobre normativos e andlise de casos concretos e situa¢des hipotéticas, em interagdo constante com 0s
alunos. Formacéo de grupos (breakout rooms) para aplicacdo pratica do contetdo. Exercicios complementares, planilha modelo de gestédo de
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riscos. Modulos do Compras.gov.br.

QUEM VAI MINISTRAR O CURSO?

Rafael Mota Graduado em Ciéncias Contabeis pela UnB. P6s-Graduado em Gestao Publica pelo IBMEC.
Certificado em Lideranca pela Dale Carnegie e em Governanca, Riscos e Compliance pela KPMG Business
School. Servidor Publico concursado da Agéncia Nacional de Transportes Aquaviarios, possui mais de 16 anos
de experiéncia com contrata¢fes publicas, ja tendo sido Coordenador-Geral de Licita¢cdes da Central de
Compras do Ministério da Economia, Gerente de LicitagBes e Contratos da Antaq, Pregoeiro e Presidente de
CPL. Foi responsavel pela sensivel melhoria da governanga e gestéo das contratagbes na Antag, levando-a ao

1° lugar dentre as Agéncias Reguladoras e 13° lugar geral no indice de Governanga e Gest&o do TCU. E mentor
da BrazilLab, 1° hub de inovagdo GovTech do Brasil, além de ser palestrante e professor na &rea de contrata¢des publicas, com
mais de 1.500 alunos formados. Autor de ebook sobre Indicadores de Desempenho nas Compras Publicas e coautor do Livro
LicitagBes e Contratos Administrativos na Lei 14.133/21, pela Ed. Negdcios Publicos.

MODALIDADES:

[PRESENCIAL] VALOR DO INVESTIMENTO:

e Preco Individual: R$ 3.590,00
e Trés participantes do mesmo 6rgéo (cada): R$ 3.540,00
e Quatro ou mais participantes do mesmo 6rgéo (cada): R$ 3.500,00

[ONLINE] VALOR DO INVESTIMENTO:

e Preco Individual: R$ 2.590,00
e Trés participantes do mesmo 6rgdo (cada): R$ 2.550,00
e Quatro ou mais participantes do mesmo 6rgéo (cada): R$ 2.500,00

[PRESENCIAL] ESTE CURSO INCLUI:

e Pasta Executiva

e Apostila Impressa

e Coffee Break

e Almoco

e Certificado de Conclusao

[ONLINE] ESTE CURSO INCLUI:

e Aulas em Ambiente Virtual - 100% Ao Vivo
e 2 dias de Replay apos a sua Realizacédo

e 10 dias de F6rum - Davidas com o Instrutor
e Certificado de Conclusao

¢ Apostila Digital

FORMAS DE PAGAMENTO:

O pagamento podera ser realizado das seguintes formas:

e Empenho
e Ordem de Servigo/Autorizagéo
¢ Deposito em Conta
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INFORMACOES PARA PAGAMENTO

IOC Capacitacdo LTDA

e CNPJ: 10.825.457/0001-99

Inscrigdo Estadual: 07.520.699/001-64
Banco: Bradesco

Agéncia: 0606

Conta: 569906-1

MAIS INFORMAGOES:

Telefone 1: (61) 3224-0785 Telefone 2: (61) 3223-8360 Telefone 3: (61) 3032-9030
E-mail 1: inscricao@onecursos.com.br

E-mail 2: ionecursos@gmail.com

E-mail 3: inscricao@onecursos.com.br
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